1. INCENTIVOS

Producto
no complejo

Comercializacion

Producto
complejo

No independiente

Asesoramiento

Independiente

Gestion discrecional de

carteras

inverco

Test de
idoneidad
= Conocimientos y
experiencia

= Situacion
financiera
= Objetivos de
inversion

No obligacién de
recabar informacion
sobre el cliente

Test de
conveniencia
Conocimientos y

experiencia

g I|Pago explicito por el cliente I

a Evaluacion anual continuacion de idoneidad o,

Acceso a una amplia gama de productos,
incluyendo n° apropiado de producto de 3° o,

Propuesta de asignacion dptima de activos

- I| Pago explicito por el cliente |I g
- Pago explicito por el cliente g

Pago explicito por el cliente

00

Acceso a amplia gama
de productos (incluidos
n° apropiado de
producto de 3°)

Herramientas para la adopcion de decisiones
de inversion o,

Herramientas para el seguimiento,
modelacion y ajuste de la cartera o

Informes periédicos sobre rendimientos
y gastos

¢Otros supuestos? - Lista abierta

Retrocesiones permitidas

Retrocesiones no permitidas
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